El ICAP en Centroameérica

Programa de Posgrado
Centroamericano en Politica
y Negociaciones en el Marco
de las Relaciones Econémicas

ICAP* Internacionales
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PRESENTE EL PROGRAMA DE POSGRADO CENTROAMERICANO EN POLITICA' Y NEGOCIA-
CIONES EN EL MARCO DE LAS NEGOCIACIONES ECONOMICAS INTERNACIONALES A NIVEL
REGIONAL, DIRIGIDO A FUNCIONARIOS DEL NIVEL DIRECTIVO SUPERIOR DE LOS MINIS-
TERIOS O INSTITUCIONES DE RELACIONES EXTERIORES, COMERCIO EXTERIOR, ECONO-
MIA, FINANZAS O HACIENDA, COOPERACION INTERNACIONAL Y MODERNIZACION DEL

ESTADO.

Introduccion

El Instituto Centroamericano de
Administracién Publica, ICAP, con el
auspicio del Gobierno de la Repu-
blica de China, ha aunado esfuerzos
para emprender un Proyecto Regional
de Capacitacién, el cual incluye un
Programa de Posgrado en “Politica y
Negociaciones en el Marco de las Re-
laciones Economicas Internacionales”.

* Instituto Centroamericano de Administra-
cién Publica.
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El Posgrado constituye un progra-
ma de especializacion regional de
alto nivel y excelencia académica,
orientado al fortalecimiento institucio-
nal, de las entidades gubernamentales
responsables del manejo de las politi-
cas y negociaciones comerciales inter-
nacionales.

No obstante que las relaciones
econdmicas internacionales son una
de las tematicas de mayor relevancia
en las politicas econdémicas de los go-
biernos, no existe ningin programa
académico regional a nivel de posgra-
do, que pueda responder a la necesi-
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dad de profesionales debidamente en-
tfrenados que demandan las econo-
mias de Centroamérica.

Objetivos del Programa

e Fortalecer la capacidad institucio-
nal de las instituciones gubema-
mentales a cargo de las politicas y
negociaciones comerciales inter-
nacionales, por medio de la forma-
cién de un grupo de profesionales
con una vision amplia que les per-
mita ejercer una mejor conduccion
de esas politicas y negociaciones.

e Conformar en cada pais, un equipo
solido de Expertos Nacionales en
Relaciones Econdmicas Interna-
cionales, capaces de asesorar al
Goebierno en las politicas y modali-
dades de negociacion.

e Generar un conocimiento mas am-
plio, sobre fos compromisos de la
Agenda Politica Comercial Externa
de Centroamérica y las ultimas co-
rrientes relacionadas con la globa-
lizacion y la competitividad, blo-
ques econdmicos y su incidencia
en la region, asf como conocimien-
tos sobre politicas, instrumentos y
técnicas de negociacion de las Re-
laciones Econdmicas internacio-
nales para el istmo.

Caracteristicas del Programa

El Posgrado es un programa de
nivel superior con caracter de forma-
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cién en servicio, tipo modular, con 15
meses de duracion y cobertura a nivel
regional. Consta de cuatro seminario-
talleres regionales.

¢ Primer Seminario-Taller: “Globali-
zacion y Competitividad”. Enero,
1997.

® Segundo Seminario-Taller; “Blo-
gues Econdmicos y Relaciones
Econdmicas internacionales de
Centroamérica”. Abril, 1997,

o Tercer Seminario-Taller: “Politicas
e Instrumentos Nacionales y Re-
gionales de las Relaciones Econd-
micas Internacionales”. Julio,
1997.

& Cuarto Seminario-Taller: “Estrate-
gias y Técnicas de Negociacién de
las Relaciones Econdmicas Inter-
nacionales”. Octubre, 1997.

Cada seminario tiene una duracion
de tres meses con una semana pre-
sencial a tiempo compieto. El Posgra-
do consta de un total de 700 horas
lectivas de docencia tedrico-practica,
delas cuales 160 horas son presencia-
les e impartidas por expertos y espe-
cialistas en materia de politica,
negociacion y relaciones econémicas
internacionales. Cada seminario-taller
serealizard en un pais diferente.

Enfoque metodolégico

El Posgrado inicia con un proceso
de trabajo dentro del propio pais, de
manera inducida, a través de cuestio-
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narios, bibliografia & interaccion entre
el ICAP vy los participantes en el Pos-
grado. Finaliza con la entrega de pro-
ductos en cada seminario-taller.
Concluye con la elaboracion de una
tesina, como requisito de graduacién,
bajo la medalidad de préctica dirigida,
la cual debe ser presentada en un pe-
riodo no mayor de tres meses, unavez
finalizado el cuarto seminario-taller del
programa.

Las actividades incluyen temas re-
lacionados con:

® |a evaluacién del contexto y sus
modalidades; formas en que las
tendencias internacionales afec-
tan la gestién de las relaciones
econémicas regionales y las opor-
tunidades vy restricciones que és-
tas representan para cada pais del
istmo.

o El andlisis de las caracteristicas e
instrumentos de un enfoque estra-
tégico con el que debe contar &l
gerente de la politica y negociacion
sobre las relaciones econdmicas
intemacionales, asi como exposi-
cién de casos centroamericanos
sobre esta tematica.

En el desarrollo de los seminarios-
talleres regionales se realizaran:

® Sesiones de discusion con repre-
sentantes de organismos interna-
cionalesy regionales relacionados
con ef manejo de la politica y ne-
gociacion sobre las relaciones
econgmicas internacionales, fun-
damentados en las preguntas di-
rectrices elaboradas previamente
por los participantes.
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& Talleres que permitan ef manejo de
una estrategia de informacioén y
otros componentes complementa-
rios a un sistema de apoyo a la

- gestién de politicas y negociacio-
nes en el marco de las relaciones
econdémicas internacionales.

Los seminarios-talleres seran
comptementados con la organizacion
de Grupos Nacionales de Trabajo,
GNT's para:
® Preparar los antecedentes y for-

mular las interrogantes sobre la si-

tuacién nacional de las politicas y

fas negociaciones sobre relacio-

nes econdmicas internacionales.

o Colaborar en el desarrollo del sis-
tema de gestion de las relaciones
econdmicas internacionales.

¢ Presentar al final de cada taller, el
resultado del trabajo realizado por
el equipo nacional.

Adicionalmente, el ICAP, a través
del Area de Gestidn de Politicas y Ne-
gociaciones Intemacionales, realizara
asesoria in-situ, para la aplicacién de
los conocimientos adquiridos.

Requisitos de los participantes
para el programa de Posgrado

E! Programa esta dirigido a funcio-
narios con experiencia y liderazgo en
la gestion de las politicas y negociacio-
nes de las relaciones econdmicas in-
ternacionales en su pais, al mas alto
nivel técnico dentro de su Institucidn,
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como es el caso de directores o jefes
de departamento, de politica comer-
cial, negociaciones, integracion, sector
externo, entre otros.

Cada candidato debera reunir los
siguientes requisitos:

e Tener grado académico de licen-
ciatura o equivalente.

e Ser funcionario de alguna depen-
dencia del gobierno o de entidades
regionales, consideradas puntos
focales de |la politica y negociacion
de las relaciones econdmicas in-
ternacionales, en calidad de direc-
tivo o responsable de su gestion.

e Estar en capacidad de colaborar
en la creacion, desarrollo y man-
tenimiento de un sistema nacio-
nalfregional para la gestion de
las politicas y negociaciones de
las relaciones econdémicas inter-
nacionales.

e Ocupar un cargo fundamental de
responsabilidad e impartir direc-
trices a diferentes sectores o de-
partamentos en relacion con las
politicas y las negogciaciones de
las relaciones econdmicas inter-
nacionales.

e La disposicién y autorizacion para
participar en los 4 seminarios-talle-
res del programa de posgrado, in-
cluyendo el tiempo para estudiar el
material didactico que sera envia-
do anticipadamente, y su involu-
cramiento en las actividades de los
GNTSs, en cada pais.
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Seleccion de candidatos

Los treinta y cuatro profesionales
gue seran capacitados por este Pro-
grama son: ¢inco funcionarios de go-
bierno por pais; y un funcionario por
cada uno de los siguientes organismos
o entidades regionales: SIECA, BCIE,
SCMCA y FEDEPRICAP.

Los participantes seran postulados
por la maxima autoridad de su respec-
tivo ministerio o institucién, y de las
entidades regionales participantes.

Reconocimiento

ElICAP, acreditara a los participan-
tes con un diploma de Posgrado en
Relaciones Econdmicas Internaciona-
les, al completar con éxito el programa
de estudios.

Pasantia de otorgamiento
al mérito

Los participantes en el Programa
de Posgrado, que logren completar
su formacion con mayor grado de
aprovechamiento, tendran la oportu-
nidad de optar por una pasantia
sobre alguna tematica relevante de la
region u otro pais extrarregional, me-
diante la participacion en un concurso
de antecedentes A
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