IMFLACION ¥ CONFLICTO DISTRIBUTIVO

Lula Fernanddo Diaz J.
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Sa parte d» Ia acaptackin da L esclntencla dg un alte contenido impoetado
en €] origun da 1a inflacisn, pero oe obsetva inmsdistaments que ese Impacto
6 superior al presontads an otras paices en los que -por sk vinculados al
mizmo sistema da mereados qua Mixico. podria tambikén pressatarse.

Egto sugiers entonces 1a podbilidad de gua haya un importante “eoupo-
nente intemno”, &l que “...debe ser satistactoriaments explicadc v en
mlaniﬁnalmalhuﬂauﬂrﬂaddalapolim sondmica debe ser evaluada™,

Rechaza #n peinciplo un incremento ganeral en Ja demanda efectiva
coma explisaciim de la diferencla entre 1ax tasas de inflacién interna o juter-
pacional, indicande edemés una dificultad operativa al respacto, sn el sentido
de qué con le excepeitn de los precios de equelios productos agricolax cuya
fijocitn of independionte de loz precios internaciomales existrian serias
diffcultades paty detecrninar sus efeoton

El niiclec de la hipttesls cormiste en la Observacidn de que México oo
sdlo haimpartade inflacidn via ka influenicia externa de 1os sumentos genetales
o e nivel de preclcs, sino que ademds ha importado ** . . . una brusca modifi-
cacion de los términes de intercambio imternacionales entre, por un lado, los
pracios de ks alimentoz ¥ d¢ las materies primasy por el otro, los precios de
laz mannfactras',

A continuaridn sostiens que &l impacto inflacionarlo de asa modificacion
‘o log trminos de intarcambic ex mayor en paites que (como Méxioa)
... tolnen laz gnientes condiciones: 1) una alts seadbibidad de los precios
agricolas internos & las condirionss del mercadn inwemasional, combinada
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con condiciones internas de crisis agricola; 2) un margen de ganancia indus-
trial rigido a la baja...; 3) una tasa de salarios industriales altamente
sensible a los precios agropecuarios dada la alta participacién de los alimentos
en el gasto de los asalariados y el bajo nivel de su ingreso real”.

Indica Ros también que la modificacion dada en los términos de inter-
cambio provoca una reduccién del ingreso real generado en el sector industrial
y, consecuentemente, a *. . .una incompatibitidad entre las participaciones
negociadas de ganancias y salarios (conduciendo a) un conflicto exacerbado
en la distribucién del ingreso real total”.

En este trabajo procederemos sobre la hipotesis sefialada de la siguiente
manera:

a) Primero, buscando informacién adicional que aclare la existencia
de las caracteristicas atribuidas a la economia mexicana, en los aspectos
siguientes:

i) Sobre la modificacién en los términos de intercambio.

ii) Sobre la alta sensibilidad de los precios agricolas internos a los
precios internacicnales.

iii}) Sobre la existencia de una crisis agricola interna.
iv) Sobre la rigidez a la baja del margen de ganancia industrial

v) Sobre la alta sensibilidad de los salarios industriales a los precios
agricolas. '

b) Segundo, tratando de interpretar el papel inflacionario del conflicto
distributivo. En esta seccién intentaremos comprobar el grado de validez
descriptiva, explicativa y predictiva de diversos modelos,

1. Verificacion de las Caracteristicas Relevantes
Atribuidas a la Economia Mexicana

1.1 Cambio en la Tasa de Intercambio entre los Indices de Precios
en la Agricultura y en la Manufactura (Pa/Pm)

Se ha escogido como representativo de lo enunciado respecto de
cambios en la tasa de intercambio, 1a evolucion de la relacion entre los precios
agricolas y los precios manufactureros en el periodo que vade 1961 21977



Se observa en el cuadro 1 que existe efectivamente un cambio en la
relacion Pa/Pm, de modo tal que la serie histérica puede dividirse en dos
periodos caracterizados en forma bastante distinta:

CUADRO 1

CAMBIO EN LA TASA Pa/Pm.
{Base 1960 - 100)

Pa = indice de precios en la agricultura

Prm = indi¢e de precios en la manufactura

ANO Pa Pm Pa/Pm
1961 109.2 104.1 1.049
1962 114.2 107.3 1.064
1963 1195 108.0 1.106
1964 124.8 1128 1.106
1965 124.3 117.2 1.061
1966 123.8 119.7 1.034
1967 127.9 125.3 1.021
1968 129.3 1294 0.999
1969 133.2 134.5 0.990
1970 140.6 1399 1.005
1971 143.2 1494 0.959
1972 156.4 157.0 0.996
1973 208.8 171.4 1.218
1974 264.9 216.7 1.222
1975 321.0 2522 1.273
1976 397.4 313.4 1.268
1977 524.0 4174 1.255

Fuente: Banco de México, S. A. Producto Interno Bruto y Gasto. 1960-1977.
Mexico, agosto de 1978, pdginas 47 y 58,
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Uno que va de 1961 a 1972 en el que la relacién fluctia siempre alre-
dedor del valor de )a unidad. El promedio ponderado para Pa/Pm en este
periodo es de 1.028 y sus desviaciones no son superiores al 10 por cien
hacia arriba, ni al 5 por cien hacia abajo,

En el sequndo periodo -que se inicia en 1973- se observa un creci-
miento brusco hasta 1975, para descender luego levemente en 1976 y 1977,
Para este periodo la tasa promedio de intercambio es de 1.252 y no desciende
de 1.2 en ninguna de las observaciones.

La conclusién que se puede obtener a partir de estas observaciones es
bastante obvia: lo que se produjo fue una brusca declinacion del poder
adquisitivo del sector industrial con respecto al de la agricultura, Esta conclu-
sibn es, sin la menor duda, uno de los elementos mds importantes de la
hipétesis en discusién, por lo tanto, volveremos sobre ella mas adelante.

1.2  Sensihilidad de los Precios Agricolas Internos con
Respecto a los Precios Agricolas Internacionales

En el trabajo de Gonzalo Rodriguez2 encontramos una identifi-
cacién de los tipos de respuesta que se detectan en los precios internos con

respecto a la evolucion de los precios internacionales en la agricultira.

En el cuadro 2 (clagificatorio) se resume la informacién obtenida.

CUADRO 2
b=1¢=0 b+1,¢' =0, b #1,¢" #0,
Cafeé Naranjas Algodén
Tomate Trigo . Aves
Carne vacuna Maiz Arroz
{exportacion)
Carne porcina Huevo Carne vacuna
(de consumo interno)

Frijol Sorgo Azdcar

Leche

El valor de los coeficientes b’ y ¢’ fue determinado utilizando ecuaciones
de regresion del tipo Iny =a’+ b’ Inx +¢’ t. En estas ecuaciones se identifican
las tendencias de largo plazo mediante el valor del coeficiente ¢’, encontran-
dose una alta correlacion cuando los valores de ¢’ no son significativamente



diferentes de 0. Las tendencias de corto plazo identificadas mediante el
coeficiente b’ estdn altamente correlacionadas si su valor no es significativa-
mente distinto de 1.

Utilizando los valores de estos coeficientes observados histéricamente
para los diversos productos, éstos se clasificaron en los grupos resumidos en
el cuadro presentado arriba.

El significado de cada uno de los grupos clasificados es el siguiente:

b’=1, ¢ =0. son los productos cuyos precios internos guardan una
estrecha relacién con los precios internacionales tanto en el largo como en
el corto plazo.

b'#£l, ¢'=0. son aquellos productos cuya vinculacién se identifica
s6lo en el largo plazo,

b £1, ¢ # 0. corresponden a aquéllos cuyo precio interno no esta
correlacionado con los precios internacionales,

Las conclusiones principales de G. Rodriguez conducen a la compro-
bacién del punto en discusién en este apartado pues ‘... se constata una
considerable influencia de los precios internacionales en los precios internos
de la produccibn agropecuaria™, especialmente en el caso de los precios
internos de los alimentos bdsicos en el largo plazo.

Sefiala también como muy importante 2 hecho de que la politica
econémica en productos bajo caracteristicas particulares (v.gr. inestabilidad
en precio) ha logrado aislar €l efecto internacional de los precios, aunque, en
general, en el largo plazo la politica econdmica parece sequir los precios
externos.

En resumen, la definicion del sector agropecuario mexicano como
‘‘tomador de precios’” no as desacertada.

1.3 Crisis Agricola
a) El cuadro 3 aporta informacién que torna evidente la exis-
tencia de una situacién critica en el agro mexicano, Algunas de las mas
descollantes caracteristicas® de esa situacién son las siguientes:

— Se ha presentado un deterioro creciente de la participacion del
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CUADRO 3

PRODUCCION AGRICOLA Y PIB

Producciéon |
Afio agricola Crecimiento PIB ' Agricultura/PIB
millones anual % millones pesos 7%
pesos
1960 14790 150511 9.8
1961 15156 2.5 157931 9.5
1962 16137 6.8 165310 9.7
1963 16981 49 178516 9.5
1964 18738 10.3 199390 9.3
1965 19921 6.3 212320 9.3
< 1966 20214 1.5 227037 8.9
2 197 20165 -0.2 241272 8.3
S 198 20489 16 260901 7.8
g 1969 20145 ~1.7 277400 7.2
g 1970 21140 49 296600 7.1
o
Ly 1971 21517 1.8 306800 7.0
S 72 20955 —26 329100 6.3
2 1973 21389 2.1 354100 6.0
w
2 1974 22079 3.2 375000 5.8
- 1975 22116 0.2 390900 5.6
Qo
T 1976 21010 -5.0 398700 5.2
w
=
S
E Fuentes: Banco de México y O. Gonzélez, op. cit.
2
o
o producto agricola en el PIB, participacion que viene desde 9.8 por cien en
s 1960 disminuyendo hasta 5.2 por cien en 1976.
>
g:" — En el pericdo considerado, la tasa media de crecimiento de la
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produccién agricola ha sido inferior a la tasa media de crecimiento de la
poblacién (1.2 por cien contra 3.4 por cien entre 1965 y 1970.

~ Entre 1966 y 1975 la superficie cosechada disminuyé de 15
millones de hectdreas (aproximadamente) a 13 millones, 1o que explica, por
lo menos parcialmente, la caida en el crecimiento de la produccidn en ese

lapso.

— Las caracteristicas de la crisis pueden desagregarse por productos;
observdndose entonces que productos de la importancia del maiz (tanto por
la extensi6n cultivada como por su preponderante papel en la dieta basica del
mexicane) no solo han bajado bruscamente en la extensién cuitivada: de 8.3
millones de hectdreas en 1966 a 6.7 millones en 1975, sino que ademis el
incremento de la productividad por drea ha disminuido (entre 1955 y 1966 el
rendimiento fisico del maiz creci6 en 40 por cien en tanto que para 1966-1975
crecié solo en un 7.8 por cien. De la misma forma disminuyé la superficie
cosechada de frijol, trigo, algodon, semilla de algodén y cafia de azicar.

—~ Obviamente, el sector agropecuario pierde capacidad como gene-
rador de divisas. Esto es, pasa de ser un sector exportador a ser un sector defi-
citario, El papel de apoyo que el agro cumplia conrespecto al financiamiento
de la industrializacién se revierte, siendo esta una de las mas importantes
consecuencias de la crisis agricola, aunque su analisis rebasa el objetivo de
estas notas.

El incremento porcentual de las importaciones de algunos productos
agricolas entre 1976 y 1977, tal como se muestra en el cuadro 4, refleja en
parte ¢l grado de deterioro.’

CUADRO 4

INCREMENTO PORCENTUAL DE IMPORTACIONES
DE ALGUNOS PRODUCTOS AGRICOLAS 1976-1977

Semitlas y frutos

oleaginosos 55
Maiz 67
Sorgo 543
Trigo 18520
Harinas de

oleaginosas 1293
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=~ Otros fenémenos vinculados a la situacién critica indicada, los
cuales pueden concebirse como consecuencias o aun como formando parte de
ésta, son: incremento del desemplec y del subempleo, deterioro en la distri-
bucién del ingreso rural, destruccién acelerada del equilibrio ecoldgico -en
especial por la explotacién indiscriminada de bosques, lo que es en parte
alternativa para la supervivencia ante la baja productividad o el desempleo-,
inmigracién y marginalismo urbanos acompafiados de un deterioro de la
calidad de la vida en las cindades y, como légica consecuencia, una sistematica
presidn e incidencia sobre el aparato politico que se muestra incapaz de
atender eficazmente la multitud de demandas generadas por los otros efectos

sefialados.

b) Existe ademdas otra dimensién de la crisis que se fundamenta
en la estructura de la propiedad agraria donde coexisten un sector capitalista,
altamente dindmico y tecnificado, que produce sin ser afectado directamente
por las caracteristicas de la crisis y, un sector atrasado, técnicamente pobre y
que carece de financiamiento, el cual tira de la produccion y de la producti-
vidad agricola hacia abajo.6

¢)  Por ultimo, habria que incluir también el hecho que sefiala
CGonzalo Rodriguez, en el sentido de que otra perspectiva desde la cual debe
analizarse la crisis es aquella que tiene que ver con la dependencia de los
precios internacionales.” Esto es cierto y es esta dimensién de la crisis agri-
cola la que estd inmersa en la hipétesis que se ha venido discutiendo. Sin
embargo, por ahora y para los efectos de clarificacion de los elementos de
la hipbtesis sefialada, con la presente caracterizacion de la crisis agricola

nos basta.

1.4 Rigidez ala Baja del Margen de Ganancia Industrial

De la existencia de esta situacién podria considerarse como
suficiente elemento de juicic para aceptarla, el trabajo realizado por el Grupo
de Economia Mexicana del CIDE que trata de probar la hip&tesis de precios
normales para el sector manufacturero mexicano.

A pesar de eso, consideramos conveniente elaborar bajo una presentacion
distinta una parte de la informacién presentada por el Grupo de Economia
citado. Los resultados obtenidos se presentan en el cuadro 5. Lo que esrele-
vante v debe destacarse de este cuadro es el bajo valor de la desviacion de los
valores en un periodo tan largo (X =41,1467 y DS = 2.148%) y también el
hecho de que los cambios existentes no estan correlacionados ni siquiera con
la coyuntura econdémica general ni muchc menos con algunos fenomenos
contingentes importantes {del tipo ‘‘cambio en la tasa Pa/Pm).



CUADRO5

MARGENES DE GANANCIA INDUSTRIAL

1960 40.63 1969 43.25
1961 39.96 1970 46,65
1962 39.18 1971 44.19
1963 39.23 1972 42.45
1964 41.54 1973 42.23
1965 40.73 1974 40.34
1966 40.84 1975 38.66
1967 40.83 1976 37.43
1968 42.02 1977 4048

1.3 Alta Participacion de los Alimentos en
el Gasto del Asalariado

Se afirma que los salarios industriales son muy sensibles a los
precios agropecuarios porque el obrero destina un alto porcentaje de su ingreso
a la satisfaccién de sus necesidades de alimentos. Intuitivamente esta afirma-
cién parece ser evidente y aunque no se logré encontrar informacién empirica
analizada sistematicamente que condujera a la comprobacién del supuesto
{como en el caso de los 4 anteriores), nos encontramos inclinados a aceptarlo.
. .Ademés de que, a través de un rapido vistazo a la informacién que podria
ser la base para un analisis del problema,9 es posible avanzar de la simple
intuicién a ia sospecha fundamentada. Valga por ahora indicar que, para las
dieciséis ciudades més grandes de México, la Secretaria de Industria y Comercio
logrd determinar que en 1960 el 41.69 por cien de los ingresos familiares
totales se destinaban a la alimentacién.1®

Una ultima observacion es en el sentido de que la comprobacién o no
de este supuesto tiene sin duda un peso sustancial en las hip6tesis sobre el
comportamiento de los asalariados. Complace entonces saber que los actuales
esfuerzos del grupo investigador de la economia mexicana del CIDE estin
destinados al conocimiento de este problema.

1
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2. Modelos, Conflicto Distributivo e Inflacion
21 Particularidad o Generalidad de Modelos

Dado el objetivo de estas notas lo més relevante de la hipbtesis en
cuestion no se encuentra a todo lo largo de la cadena causal, sino que se
ubica en la relacién final, precisamente en aquella que destaca el papel infla-
cionario de la negociacién -la lucha- por la distribucién del ingreso en la
sociedad. Esta observacion nos conduce a la necesidad de plantear dos ideas:

 En primer lugar, que en relacién con las causas del conflicto -0, lo que
en el modelo seria iqual a las causas de la inflacion- podria desarrollarse un
modelo que explicara toda la cadena causal. Pero este modelo no seria
necesariamente ni exhaustivo ni de aplicacion universal, sino més bien seria
un modelo que podriamos definir como particular y de coyuntura. Estono
significa que ese modelo posible carezca de aplicabilidad, sino que su validez
tanto descriptiva como explicativa, estaria condicionada por los datos y por
los supuestos de la hipotesis que se encuentre en su base.

La sequnda idea es derivada de la anterior y tiene que ver con la posibi-
lidad de que existan otras cadenas de fenomenos econdmicos que conduzcan,
en determinada fase del proceso, a la aparicién del conflicto distributivo, Es
claro que esto implica tanto la posibilidad como la necesidad de buscar un
modelo mas general, de mayor alcance y cobertura, ¢, én su defecto, modelos
particulares alternativos para otras coyunturas posibles. En las paginas

. siquientes desarrollaremos estas dos ideas.

2.2 El Modelo Particular Aplicable a la Hipotesis Propuesta

a) El modelo particular que incorpora los elementos probados
de la hipbtesis en discusién es aquél que considera:

- Los precios agricolas internos como una funcién creciente de los
precios agricolas internacionales.

—  Considerando el alto peso del componente agricola en el consumo
del asalariado del sector manufacturero, el salario real er este sector estaria
determinado -fundamentalmente- por el precio de la produccion en el agro.

— Los precios en la manufactura estin dados por la suma de los
salarios reales y de las utilidades de los capitalistas. Esto es, no dependen
directamente de los precios internacionales sino que se fijan afiadiendo un
margen de ganancia fijo a los costos normales incurridos en la produccién; lo
que en otras palabras significa que parte de la aceptacién de la hipétesis de



precios normales es la que estarfa probada por la rigidez a la baja mostrada
por las ganancias en ¢l sector manufacturero,

— Existe negociacién slarial en el sector manufacturero mediante
la cual se fijan los salarios minimos en funcién a los salarios reales en el
mismo sector. Esto significa que los salarios se fijan considerando la inflacién
previa,

— La tasa de inflacién en la economia es una suma ponderada de las
tasas de crecimiento de precios en los dos sectores basicos. Esto en wltima
instancia implica que existe una dependencia de la inflacién con respectoala
evolucién de los precios agricolas internacionales ¥ a la tasa de ganancia en
el sector manufacturero,

b) Formalizadamente, en resumen, el modelo podria expresarse asi:

Pa int.

f (Pa)

i) Pm= wm+7Tm

i) Pa

ii) wm

iv)  Wm= f(Wm)
%) P =o(Pa) + (1-a) (Pm)
P = f(Paint, 7 m)

¢) Se hace evidente la vinculacién estrecha que existe entre el modelo
¥ 1a hipdtesis, El sistema de relaciones que resume el modelo es el que surge
de la prueba de las caracteristicas de la economtfa, tal como lo expusimos en
Ia seccion 1 de estas notas.

d) Lasconclusiones que de lo anteriormente indicado surgen son:

, —  Existe un valor explicativo y posiblemente predictivo del modelo
con respecto a la realidad econdmica mexicana,

— A pesar de ese valor, el modelo dificilmente es aplicable con la
misma eficiencia a otras economias. En este sentido podria afirmarse que el
modelo en tanto es correspondiente con la hipétesis a probar, es definido a
posteriori y, por esa razén no autoriza 0 no torna posible su uso aprioristico
en otras econormias, @ menos que pueda formularse para esas otras economias
la misma hipotesis.
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E] sistema de relaciones que enfatiza e! papel de los precios agri-
colas internacionales constituye el enlace légico priorizado por el modelo
como determinante de la inflacion., Simultdineamente se le concede menor
atencién a esa parte de] ‘‘componente interno’ que en la formulacién de la
hipotesis parece ser tan importante: el efecto inflacionario de las negocia-
ciones salariales.

En realidad este ‘‘componente interno”’ no es definido en su totalidad
por el conjunto de relaciones en la forma en que han sido desarrolladas. Es
necesario estudiar mas en detalle la relacién que podriamos considerar que
“cierra’ el modelo: la existencia -y el modo- del conflicto por la distribucién
del producto. En los acpites siguientes atenderemos a la obligacién de
profundizar en el analisis del conflicto.

2.3 Aproximacion al Estudio del Conflicto Via Scitovsky

Una buena aproximacién al “cémo se genera’ y al ‘‘por qué’’ de
los efectos inflacionarios del conflicto distributive puede lograrse estudiando
el concepto de poder de mercado desarrollado por T, Scitovsky, 1

Seqiin este autor puede concebirse la economia, compuesta por dos
mercados: el del trabajo, en el cual son fijados los salarios, y el de los produc-
tos, en el cual se fijan los precios. Trabajadores y empresarios tienen distintos
grados de poder para fijar los precios en cada uno de los dos mercados. En
realidad, de los dos grupos que participan en la negociacion para obtener su
participaciéon en el producto, el de los empresarios es el unico que tiene
capacidad de accion en ambos mercados.

Las distintas alternativas o grados combinadosde poder que se presentan
son multiples:

a) El empresario puede tener desde cero hasta un poder absoluto para
fijar los precios en el mercado de los productos, pasando por toda la gama de
grados en el continuo.

b) En el mercado de los salarios la presentacion del problema es mas
bien de tipo comparativo y podria visualizarse utilizando una matriz de pagos
en la que, aunque obedezca también a dos continues, se pueden combinar
diversos grados de poder de los dos sectores en la forma simplificada que se
presenta a continuacién:



PODER DEL EMPRESARIO

CERO MEDIO TOTAL

CERO 11 NP 12 P 13 P

PODER DEL
TRABAJO MEDIO 21 P 22 P 23 NP

TOTAL 21 P 32 NP 33 NP

¢) De esta matriz las alternativas posibles (P) son las siguientes:
—  En ausencia de poder de los empresarios:

(21)  poder medio de los trabajadores
(31) poder total de los trabajadores

— En ausencia de poder del trabajo:

(12) poder medio de los empresarios
(13) poder total de los empresarios

—  Una suerte de equilibrio de poder entre los dos grupos (22).

d) Los dos conjuntos de alternativas -en el mercado de precios y en
el mercado de salarios son también objeto de un alto nimero de combina-
ciones posibles entre si. De estas combinaciones se consideran balanceadas
aquellas en que existe simetria en los dos mercados (este es el concepto de
balance de poder),

Es obvio que algunas de esas combinaciones colindan con la imposibi-
lidad, pero lo importante es que, como sefiala Scitovsky, cuando se quiera
que el balance de poder en el mercado de trabajo difiera del dado en el
mercado de productos, la formacién de precios en los dos mercados tiene
impactos conflictivos sobre la distribucién del ingreso, conflicto cuya reso-
lucién impele hacia arriba el nivel de salarios v precios lo que constituye
parte importante del generalizado fenémeno inflacionario de hoy.

Ejemplifica Scitovsky un caso extremo v de dificil aparicion. Aquél
en que los empresarios dominan el mercado de productosy en que el trabajo
organizado domina el mercado de trabajo. Las caracteristicas conilictivas de
este ejemplo son evidentes, asi que destaca la posibilidad de estudiar el papel
inflacionario del conflicto en un caso mucho mas generalizado, cuando existe
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predominancia del empresario en la fijacibn de precios y una paridad entre
trabajadores y empresarios en la negociacion salarial. Si fuera posible esta-
hlecer la naturaleza inflacionaria del conflicto en este tipo de economia puede
deducirse lo mismo para casos en que exista mayor desbalance.

La aproximacién de Scitovsky contiene otros elementos:

a) Ha existido todo un proceso histérico a través del cual las rela-
ciones de poder mencionadas han cambiado. Esto explicaria por qué hoy
puede ser cronica la inflacidn explicada en base a esas relaciones en tanto que
no lo era en el siglo anterior.

Los cambios principales han sido: i) la desaparicién del poder para
fijar los sueldos sobre la base de “tomelo o déjelo’ que tenia el empresario
en el mercado salarial y, ii) una tendencia a la disminucién de la elasticidad
precio de la demanda que, como consecuencia, ha incrementado la capacidad
del empresario como fijador de precios comparado con sus clientes poten-
ciales como tomadores de precios.12

Debe considerarse también el limite al poder de los trabajadores, dado
por el hecho de que el fundamento de ese poder consiste en su habilidad para
llevar (o para amenazar de llevar) la actividad econdémica de la contraparte a
un punto muerto y esto lo que implica es llevar también su propia actividad
econdémica al mismo punto muerto.

Esta observacion obliga a considerar otra condicién, la existencia del
elemento definido como *‘staying power'’ o la capacidad de cada una de las
partes para absorber los costos de la guerra salarial y, dentro de esta, notar el
hecho de que no es sino recientemente que los trabajadores alcanzan cierto
nivel de paridad.

b) En toda negociacion salarial el riesgo de los trabajadores es siempre
superior al de la empresa, pues lo que no obtengan de ella en la diferencia
salaric real-salaric monetario serd siempre pérdida neta para el trabajo, en
tanto que lo que la empresa “pierda’ siempre tiene oportunidad de trasla-
darlo, al menos parcialmente, a los consumidores.

Esto conduce a que el resultado de la negociacion salarial sea menos
relevante para la empresa que para el trabajo y que surja la rigidez de los
salarios a la baja -0 su flexibilidad sélo al alza- como fenémeno recurrente.

El productor responde a cambios en sus costos -en este caso salarios
ajustando con facilidad sus precios. Esto es lo que explicaria la naturaleza
inflacionaria de las presiones de cambio sobre la distribucidn.



¢) Esta presentacién del problema es un intento de explicacién del
efecto inflacionario de gran variedad de eventos, aleatorios o sistematicos,
algunos de los cuales podrfan ser: i) alza en el costo de algin componente
importado que sea vital para la industria, ii) alza en el costo de bienes salario,
iii) existencia de diferenciales salariales y la doble presién por reducirlos de
unos y, de otros, por mantenerlos, iv) una innovacién que incremente la
productividad; en fin, podria ser pricticamente cualquier fendémeno o
accidente social, politico o econémico. Estos eventos para ser estudiados
como causas de conflicto distributivo y, por consiguiente, como causas de la
inflacién, deben estar incorporados a alguna de las cadenas alternativas de
causalidad a que hicimos referencia anteriormente. Lo que, en otras palabras
significa que la construccién de modelos explicativos alternativos exige que el
fendmeno que se identifique en la base, conduzca a un deterioro real del
poder adquisitivo de los salarios, condicidn ésta que obliga a la negoclacxén
y, a partir de all{, al proceso inflacionario.

Por la especial importancia que han adquirido algunos de estos procesos
inflacionarios describiremos los que consideramos més relevantes; ademis
existe otro objetivo para hacerlo, y es el de mostrar la existencia de otras
posibilidades de inflacién, via costos, que no son aprehensibles mediante el
modelo presentado anteriormente y que se basa en la hipétesis resumida en
las primeras paginas de estas notas.

2.4 Resumen del Modelo Particular para el
Estudio del Conflicto

Antes de pasar a estudiar otros casos en que la inflacién es resul-
tante del conflicto por la distribucién del ingreso, provocado en su origen por
un cambio en la estructura de costos, conviene revisar otra variable que tanto
Scitovsky como Trevithick'? sefalan: el contenido de “validez y equidad”
que toda argumentacién en la negociacién, tanto empresarial como del
trabajo, debe tener.

a) Primero revisaremos lo que tenemos hasta aqui:

—  Existen dos grupos que se disputan incrementos en las participacio-
nes por el producto_en la sociedad: capitalistas y asalariados,

~  Estos grupos afectan esa distribucién de acuerdoe con el poder que
tengan en los dos mercados en que se fijan los precios los salarios en el
mercado de trabajo y los precios en el mercado de los bienes,

— En la negociacion se presenta el conflicto si existe desbalance de
_poder. El balance es una situacion extrema que se da sélo cuando el poder de
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uno de los grupos es en uno de los mercados, simétrico con su poder en el
otro mercado.

— La negociagién es replanteada cada vez que la estructura distributiva
establecida es alterada. '

— La estructura distributiva previa, puede ser alterada tanto por incre-
mentos como por reducciones de costos, grandes o pequefios, sistematicos o
excepcionales.

— Los salarios nominales son rigidos a la baja. El empresario puede
trasladar facilmente los efectos de los costos al mercado de los productos,
donde generalmente es dominante, via aumentos en los precios,

— El proceso inflacionario es resultante, entonces, del gjercicio de
poder del trabajo que obtiene las reivindicaciones salariales reclamadas ante
variaciones en la estructura distributiva, siempre y cuando el costo de las
alzas de salarios no sea asumido por el empresario en desmedro de sus benefi-
cios, sino que pretenda cargarlo, por lo menos parcialmente, a cuenta de sus
consumidores en el precio de los productos Este iltimo acto tiene un efecto
acumulativo y desequilibra de nueva cuenta la estructura dada en la negocia-
ciébn inmediata anterior. El proceso circular que se establece puede repetirse
indefinidamente de forma divergente o, por el contrario, ser convergente.

b) Hasta aqui esta explicacion del fendmeno podria ser satisfactoria,
pero la motivacion del trabajo -y también del capital- para iniciar la nego-
ciacién, estd insuficientemente explicada. Por consiguiente debe analizarse el
contenido de ‘validez y equidad’ en las dos dimensiones en que se presenta.

La primera tiene que ver con la estructura distributiva establecida. Si
ésta es percibida por las partes en la negociacion como justa y equitativa y si,
cambios en ella no alteran esta percepcion, no existe conflicto, y no son
planteadas renegociaciones de la distribucién,

La sequnda es que, toda negociacion -especialmente salarial- tiene que
aparecer como veraz y aceptable ante la opinién publica para que ésta no le
niegue su apoyo. La nueva distribuciéon demandada tiene que ser percibida
también como vélida y equitativa.

2.5 Aumento de Costos por Incremento, en el Precio de
Insumos Importados. El Caso del Petroleo

Con poca frecuencia -afortunadamente- pero no por eso menos
importante, nuestras economias estin expuestas a grandes cambios externos



a ellas, que generalmente afectan los costos. De este tipo de fendmenos los
mds caracteristicos son las guerras y las calamidades naturales.

De la misma forma, el alza en los precios del petrdleo tiene un efecto
incremental sobre los costos, muy similar al de una catastrofe natural.** De
ahi que las alzas bruscas de precio de los ultimos afios en el crudo, los
combustibles ¥ otros derivados, han elevado violentamente el costo de la vida
en paises como los centroamericanos, bajando imparcialmente el ingreso real
de los asalariados. Pero el alza en los precios del petrdleo no solo afecta el
costo de vida de los consumidores, sino ademas el costo de produccién en la
manufactura, problema sobre el que se anoté lineas arriba, 1a facilidad con
que el empresario lo resuelve, trasladando parte del efecto costo a sus clientes,
mediante alzas en los precios. En la prdctica tal procedimiento, agravado con
diversas variantes, se convierte en regla, si se supone que las elasticidades de 1a
demanda no cambian y el objetivo empresarial de maximizar la ganancia exige
que los precios sean elevados, no exclusivamente en el monto del aumento en
los costos, sino en una proporciéon que mantenga inalterado el margen de
ganancias.

El resultado es que los capitalistas, aunque sufren igual que losasalariados

. por el alza en el costo de la vida, son compensados, al menos parcialmente,

por el incremento de sus ganancias, dejando que sea el trabajo la victima
principal del alza.

Aqui entra en juego entonces el papel de la validez y la equidad y esel
momento en que se “‘justifica” el replanteo de la negociacion, las demandas
por incrementos salariales que liberen al trabajador de parte de la carga que se
le ha impuesto,

La atencidn de esta presién concediendo aumentos en los sueldos,
genera desdeluego una nueva, aunque menor, alza en los costos; y, en cadena,
se generan nuevos incrementos en precios y en ganancias, lo que a su vez hace
necesaria una nueva ronda de negociaciones en el mercado del trabajo con lo
cual se iniciala sequnda vuelta de la espiral.

Aliora bien, debe sefialarse que en este caso el proceso no es indefinido
sino que tiende a converger, lo cual esdebido a que el conflicto no se extiende
a toda la economia, ya que no todos los productos pueden ser afectados
libremente por el productor ni, a la larga, todos los salarios retornan a una
posicidn equitativa en la escala.

No es irrelevante afiadir que en aquellos paises donde este tipode presion
inflacionaria se ha presentade recientemente, el fendémeno ha coexistido con
desempleo y con subutilizacién de la capacidad instalada, debidos a una
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insuficiente demanda efectiva. Obviamente para la explicacién v el andlisis de
este caso, se requiere de un modelo distinto, tanto de los modelos de demanda
efectiva como de otros modelos de “costos’’ si son contingenciales.

2.6 ‘“‘Leap-frogging”

Trevithick afirma que una variante mds satisfactoria de las teorias
de inflacidn, via costos, se basa en la tesis de que existe una estructura “valida
y equitativa’’ de salerios diferenciales que, al ser perturbada por algin agente
externo, provoca un proceso autosostenido de inflacién. Dicha tesis supone

que:

—  Se esta en una economia sin inflacién en la que existe un arreqlo de
salarios diferenciales aceptado v,

— Se da un incremento en la productividad que afecta sélo a determi-
nado grupo de trabajadores (i.e. una rama industrial), sea por “motivacion
laboral” o debido a un determinado avance tecnolégico.

El resultado inmediato es que este grupo de trabajadores afectados va
a exigir una compensacién adicional como recompensa o participaciéon en el
incremento de produccién o reduccion de costos dado. Pero otros grupos
que no han participado del incremento en la productividad, van a sentir que
lo que existe es el intento de un grupo por violentar la estructura distributiva
establecida {'‘leap-frogging over the other groups™). En tales circunstancias,
un proceso inflacionario se pondra en marcha “‘sin que exista ningin incre-
mento perceptible en la presion de la demanda efectiva” en tanto que:

- Los trabajadores afectados por el agente externo continuén presio-
nando por la obtencion de salarios “relativamente’ mads altos y,

— Los otros grupos resistan la ruptura del arreglo salarial aceptado.

Trevithick indica que el nimero de posibles variaciones de este tipo de
proceso es infinito (Scitovsky también menciona un caso similar}, teniendo
todas en comun la consideracion de que los salarios monetarios se fijan en un
mercado no competitive, donde la oferta y la demanda no juegan el papel
asignado clasicamente.

En este intento explicativo de algunos de los procesos inflacionarios es
adicionalmente relevante el hecho de que la “chispa” conflictiva puede ser
también externamente inducida, considerando especialmente la posibilidad de
que el “agente’’ que provoque el incremento en la productividad sea, por
gjemplo, un determinado avance tecnoldgico introducido (y esto casi con
certeza) por una empresa transnacional en su enclave local.



2.7 El Problema del Modelo General

Hasta ahora hemos hablado de tres casos posibles de inflacién
originada en costos: el caso que se origina en un cambio en ias tasas de
intercambio entre precios agricolas y precios manufactureros; el caso que se
origina en el alza de los precios del petrSlec y, por ultimo, el que podria
deberse a la introduccién ex6gena de un desarrollo técnico novedoso.

Estos tres casos tendrian en comin dos cosas: primero la existencia de
un componente externo que provoca un desajuste en el arreglo distributivo y,
como consecuencia del anterior, la negociacién -el conflito- en procura de ia
reinstalacién de la estructura ahora desajustada.

A partir del momento en que se ha producido el desajuste y en que se
plantea la negociacibn parece ser operativa una secuencia analitica como la
propuesta por Scitovsky y, en base a ella, describir y explicar el fenémeno,
utilizando los conceptos de poder de mercado, balance de poder, validez y
equidad de la estructura salarial, ete.

Pero permanece el problema del modelo a utilizar para explicar preci-
samente aquella parte del proceso en que nuestros tres casos difieren. Como
hemos visto, Jaime Ros propone un modelo particular para el primero de ellos,
lo mismo hacen Scitovsky y Trevithick para el sequndo y el tercero respectiva-
mente. Esto es, todavia estd pendiente el problema de si existe o no un
modelo general vilido para explicar todos los casos.

2.8 Un Modelo de Demanda Efectiva

A pesar de que expresamente se ha aclarado en la exposicion de
cada uno de los tres casos considerados la imposibilidad de aplicar a su
estudio un modelo de demanda efectiva, es necesario revisar mas en detalle
cudles son los instrumentos analfticos de este tipo de modelos y el por gué de
sus limitaciones en estos casos. En “How to pay for the war''!® Keynes
muestra cémo el principio de la demanda efectiva puede ser utilizado para
explicar no sélo el problema del desempleo sino también el fendmeno de la
inflacién. Sequn esta posicion, siendo el desempleo resultante de deficiencia
en la demanda efectiva, su imagen invertida, la inflacién, es a su vez producto
de un exceso en el gasto por encima del ingreso real alcanzable en condiciones
de ocupacién plena o sea que el nivel de equilibrio del ingreso real sobrepase
su nivel para pleno empleo. El efecto de este exceso en el gasto esun exceso
de demanda agregada ante el cual la economia no puede responder con bienes
por la buena razén de que la demanda sobrepasa la capacidad productivay
surge entonces una brecha inflacionaria caracterizada porque la economia
responde con aumento en los precios ante la imposibilidad de responder con
oferta de bienes.
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En la figura observamos que si la economia se encuentra en un nivel en
que existe desocupacién, por ejemploen Y,, un incremento en el gasto de G1
a G, produce un incremento en el nivel que lo llevaa Y, considerado en este
caso como nivel de pleno empleo, Pero, si el gasto se continua incrementando
hasta alcanzar G ; sarge el problema porque la economia es incapaz de
producir Ys; la Economia ofrece sélo Y2 como producto el cual es presio-
nado por un exceso de demanda, lo cual genera la espiral inflacionaria.

Es cierto que el modelo asi presentado podria ser acusado de exceso
de simplicidad. Esto es cierto pero tiene una razén de ser: este esquema se
encuentra en la base de todas las variaciones de las explicaciones via demanda
efectiva asi como también en la base del modelo monetarista en la conside-
racion de que *. .. aunque se han puesto diversos grados de énfasis sobre la
efectividad de las politicas monetaria y fiscal como generadoras o moderadoras
de la presién inflacionaria, ambos campos coinciden en que la inflacion puede
deberse a gasto excesivo el cual, en una economia de (mds o menos) pleno
empleo, empuja hacia arriba el nivel de precit:vs.”16 Es por esta razon, por el
papel priorizado del gasto que le es asignado en este modelo que preferimos
presentarlo en la presente version simplificada.

Son innumerables las objeciones recibidas en los ltimos tiempos ante
la pretension de utilizar este modelo para explicar procesos inflacionarios
como los presentados en las pdginas anteriores. Valga por ahora destacar la
que recurrentemente aparece en primer lugar: el hecho de que la inflacién
caracteristica de los iltimos afios coexiste con desempleo y con subutilizacién
de la capacidad instalada y, atin mas, con depresiones como la del 1975-1976,
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No obstante eso, cabria una posibilidad de utilizar el modelo en un
nivel distinto de abstraccién para el que ha sido concebido y entonces estudiar
la economia a un nivel desagregado por sectores, siendo posible entonces,
por ejemplo, partir de la observacién de un cambio en la realcién Pa/Pm para
el caso mexicano. El cambio observado en este sentido es posible verlo
como una mejoria del poder adquisitivo del sector agricola dindmico y com-
petitivo respecto del sector industrial el cual sufre entonces la presién del
exceso de demanda. Siguiendo este tipo de anlisis podria continuarse casi
indefinidamente sélo que, por una parte, quedarfan todavia sin explicar fent-
menos del tipo “leap-frogging” asi como en general el papel del conflicto v,
por otra parte, parece que se le exige un enorme esfuerzo al modelo, estirin-
dolo para que sirva para explicar fenémenos para los cuales no fue nunca
disefiado,

Antes de abandonar este tema es conveniente sefialar algo respecto de
las posibilidades que tienen algunas de las variaciones del modelo de demanda
efectiva. Es en este sentido que debe mencionarse el trabajo de Floresdela
Pefia, quien al estudiar el crecimiento econémico enfatiza en el papel infla-
cionario que pueden jugar losincrementos en inversién y en consumo necesarios
para que el desarrollo se de, especialmente si existen desfaces sectoriales en
ese crecimiento. Expone también su perspectiva sobre el conflicto distribu-
tivo, solo que haciendo énfasis en el problema de sobre las espaldas de qué
sector debe caer la financiacién del desarroilo.

Este trabajo de Flores de la Pefia'” es en especial interesante, pero
como en realidad estd enfocado a la explicacion de otro tipo de fendmenos
y como se fundamenta ademés en un modelo previo (de Kalecki) que también
es parcial, es insuficiente para darle respuesta al tipo de problemas que hemos
venido planteando en estas notas.

2.9 ElModelo de Rowthom!8

El modelo presentado por este autor parece ser sin duda mucho
més general que los discutidos previamente. No obstante eso, su principal
atencidn al conflicto es en el tanto en que este es resultado de.los efectos
redistributivos de la inflacién y, no tanto el proceso inverso que es el que
hemos venido enfatizando. A pesar de que Rowthorn mismo sugiere formas
posibles para abrirlo y utilizarlo entonces para explicar fenémenos tales
como importacién de inflacién via incrementos en los costos de las materias
primas compradas en el exterior, para la formulacién original del modelo
estd expresamente excluida esta posibilidad,1?

Podria resumirse su utilidad diciendo que esta orientado a explicar la
inflacién producida por la existencia de una brecha de aspiraciones entre la
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tasa de ganancias perseguida por los empresarios a través de su politica de
precios y la tasa respectiva fijada en las negociaciones salariales Tomo una
diferencia del producto total privado (1) menos lo que se destina al pago de
impuestos (T), costos de importacién (F) y participacion salarial negociada
(W). Ademads, las participaciones negociadas son reguladas respectivamente,
la de los asalariados por la demanda de trabajo (D 1) y la del empresario por
la demanda de su capacidad de utilizacion (D_).

En forma resumida este modelo podria presentarse asi:

! -7

A

m 1-T-F-W

A=7'+ W+T+F-1
W= (D) 7=1f(D)

En consecuencia, la inflacién (representada por Rowthorn mediante
una ecuacion de precios que considera los elementos citados mas un ajuste en
el tiempo que depende del nimero de negociaciones salariales por periodo)
es una funcién de T, F y D. De esta ultima observacion se hacen evidentes
las posibilidades con que centaria este modelo de continuar la elaboracion
sobre él.

2.10 Conclusion

Aunque la conclusién final inevitable es que no parece que
dispongamos todavia de un modelo tan general que nos sirva para explicar
todos los tipos de inflacidn, el problema obviamente no es serio si nuestros
deseos son solamente descriptivos respecto de este fenomeno econdmico. Los
resultados presentados en estas notas nos indican que existen suficientes
acercamientos tedricos de modo que siempre existird alguno adecuado.
Tampoco se presenta problema si la inflacién es percibida como un mal a
curar, en términos de que para cada diagnostico de la enfermedad se cuenta
con la medicina apropiada.

Pero no es este el caso si nuestra pretension es predecir cudndo y como
se va a presentar la inflacién, ya que la carencia evidente de instrumentos
indica que este es un campo que seguird exigiendo mejor atencién por parte
de los estudiosos.
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